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Mastering Cost-Effective Strategies 

For Sales and Marketing 
اتيجيات التكلفه الفعاله للمبيعات والتسويق  استر

 :مقدمة

ا من خلال إدارة 
ً
ة، ولكن أيض ز ي بيئة الأعمال التنافسية اليوم، النجاح لا يتحقق فقط من خلال تقديم منتجات أو خدمات متمي 

فز

ي هذه الدورة . التكاليف بشكل فعال
 
التدريبية المكثفة، سنستكشف كيفية تحقيق التوازن المثالىي بي   فعالية ف

 .التسويق والمبيعات وضبط التكاليف

ي هذه الدورة كيفية تحديد التكاليف الأساسية المرتبطة بأنشطة التسويق والمبيعات، وكيفية استخدام 
 
سيتعلم المشاركون ف

اتيجيات كت   على تطوير مهارات التخطيط والتنفيذ بطريقة تضمن  تحليلات البيانات لتحديد القنوات والاستر
الأكتر فعالية. سيتم التر

 .تحقيق أقصى قدر من العائد على الاستثمار
 

 :بنهاية هذه الدورة، سيكون المشاركون قادرين على

ي بيئة الأعمال المعاصرة .1
 .فهم مفهوم التكلفة الفعالة وأهميته فز

 .مرتبطة بأنشطة التسويق والمبيعاتتحديد وتحليل التكاليف المختلفة ال .2
اتيجيات وخطط تسويقية وتجارية قائمة على التكلفة الفعالة .3  .تطوير اسير
ي الإنفاق على التسويق والمبيعات .4

 .تنفيذ تكتيكات مبتكرة لتحقيق الكفاءة فز
ز الأداء المستقبلىي  .5  .قياس وتحليل أداء الحملات التسويقية والمبيعات لتحسي 

 

كاتهم أكتر ربحية وتنافسية عن طريق اعتماد سوف تمكن هذه  الدورة المشاركي   من اكتساب المعرفة والمهارات اللازمة لتصبح شر
ي التسويق والمبيعات

 
اتيجيات التكلفة الفعالة ف  .استر

 

 الأهداف: 

ي سياق التسويق والمبيعات. 
 تعريف التكلفة الفعالة فز

 والنمو. أهمية تحقيق التكلفة الفعالة لتعزيز الربحية 
ي التسويق والمبيعات

ز بأهم التحديات فز  تعريف المشاركي 
ح كيف ستساعدهم هذه الدورة على تقليل التكاليف وزيادة الفعالية  شر

 

 المحتويات: 

ي التسويق والمبيعات: أولا: 
 
 تحديد التكاليف ف

إعلانات، تروي    ج المبيعات، بحوث السوق، إدارة | أنواع التكاليف 
 المبيعات. 

 وتخصيص التكاليف.  طرق تحليل
 إعداد موازنة التسويق والمبيعات. 

ي التسويق: ثانيا: 
 
اتيجيات التكلفة الفعالة ف  استر

 تحديد القنوات التسويقية الأكير فعالية. 
 استهداف السوق المستهدف بشكل موجه. 

 . ي
ونز  استخدام الوسائط الرقمية والتسويق الإلكير

ي قيّم وجذاب. 
 تطوير محتوى تسويقر

ي المبيعات: ثالثا: 
 
اتيجيات التكلفة الفعالة ف  استر

نت، الموزعون(.  ، عير الإنير  تحديد أنسب قنوات المبيعات )مباشر
 تدريب وتطوير فريق المبيعات. 

ز خدمة العملاء.   إدارة قاعدة العملاء وتحسي 
 ، أتمتة المبيعات(. CRMاستخدام تكنولوجيا المبيعات )

 قياس وتحليل الأداء: رابعا: 

ات  ي التسويق والمبيعات. مؤشر
 قياس التكلفة الفعالة فز

ة.   تحليل البيانات وصنع القرارات المستني 
اتيجيات.  ز المستمر وتطوير الاسير  التحسي 

 

 دراسة حالات وتطبيقات عملية: خامسا: 

ي التسويق والمبيعات. 
كات حققت تكلفة فعالة فز  عرض دراسات حالة لشر

 .مناقشة تحديات التنفيذ وكيفية التغلب عليها|   المكتسبةتمارين وأنشطة لتطبيق المفاهيم 
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Mastering Cost-Effective Strategies 

For Sales and Marketing 
 

Introduction: 
In today's competitive business environment, success is not achieved solely through offering exceptional 
products or services, but also by effectively managing costs. In this intensive training course, we will 
explore how to strike the optimal balance between marketing and sales effectiveness and cost control. 
 
Participants in this course will learn how to identify the core costs associated with marketing and sales 
activities, and how to use data analytics to determine the most effective channels and strategies. The focus will 
be on developing planning and execution skills to ensure maximum return on investment. 
 
By the end of this course, participants will be able to: 
1. Understand the concept of cost-effectiveness and its importance in the contemporary business environment. 
2. Identify and analyze the various costs associated with marketing and sales activities. 
3. Develop cost-effective marketing and sales strategies and plans. 
4. Implement innovative tactics to achieve efficiency in marketing and sales spending. 
5. Measure and analyze the performance of marketing and sales campaigns to improve future performance. 
 
This course will empower participants to acquire the knowledge and skills necessary to make their companies 
more profitable and competitive by adopting cost-effective strategies in marketing and sales. 
 

Objectives: 
 Define cost-effectiveness in the context of marketing and sales. 
 Understand the importance of achieving cost-effectiveness to enhance profitability and growth. 
 Introduce participants to the key challenges in marketing and sales. 
 Explain how this course will help them reduce costs and increase effectiveness. 
 
 

Content: 
 

I. Identifying Costs in Marketing and Sales: 
 Types of costs: advertising, sales promotion, 
market research, sales management. 
 Methods for cost analysis and allocation. 
 Developing a marketing and sales budget. 

II. Cost-Effective Strategies in Marketing: 
 Identifying the most effective marketing channels. 
 Targeted marketing to the right audience. 
 Utilizing digital media and e-marketing. 
 Developing valuable and engaging marketing content. 

III. Cost-Effective Strategies in Sales:  
 Determining the most suitable sales channels 
(direct, online, distributors). 
 Training and developing the sales team.  
 Managing the customer base and improving 
customer service. - Leveraging sales technology 
(CRM, sales automation). 

IV. Performance Measurement and Analysis: 
 Key metrics for cost-effectiveness in marketing and sales. 
 Data analysis and informed decision-making. 
 Continuous improvement and strategy development. 

 

V. Case Studies and Practical Applications: 
 Showcasing companies that have achieved cost-effectiveness in marketing and sales. 
 Exercises and activities to apply the acquired concepts. 
 Discussion of implementation challenges and how to overcome them. 
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نامج لمدة  ات وتمثيل الأدوار، ويستمر كل يوم لمدة  3يتم تنفيذ الير . ساعات 5أيام تدريبية مكثفة ويشتمل على ورش عمل تفاعلية وتبادل الخير

كات والمصانع والهيئات بعد التوصل إلى اتفاق وترتيب خاص مسبق ي مقر الشر
ز
نامج ف  ..Online  و أيضا متاح عن بعد  يتم تنفيذ الير

  
The program consists of 3 intensive training days, with interactive workshops, exchange of experiences, and role-playing 

activities, and each day lasts for 5 hours. The program is conducted at the companies' and factories' premises, as well as 

other organizations, after reaching a special agreement and arrangement in advance it is also available remotely online 

 
 قاعه التدريب القاهره : المهندسي   تقاطع سوريا مع دمشق|  7272أغسطس  72إلى  72دوره أستثنائية : بالقاهره من 

وبات و مأكولات خفيفه 32عصرا يتخللها  3صباحا حتر  02من   دقيقه راحه لتناول مشر

 
 متدربي   فقط ومن ثم يغلق التسجيل  02 المتاح عدد العلما بأن 

 
Extraordinary session: in Cairo from 27 to 29 Aug. 2024 
From 10 am to 3 pm, including a 30-minute break for drinks and light food. 
The number is limited to a maximum of 10 trainees 

 

كات و المؤسسات :   التدريب بمقر الشر

 ك  متدرب 01لأى عدد حتر ات و المؤسسات عرض خاص للتدريب بمقر الشر

 بالفردبالمتدريب وليس التدريتى  يحتسب بتكلفه اليوم  
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